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A continuación se presenta el análisis de la información financiera de 176 
empresas que reportaron en el año 2012 y 2013 con domicilio en el 
departamento del Meta.  
 
 
 
Resultados Departamento del Meta 2013-2012 
 

 
Gráfico No 1 Empresas por Sector Económico 

 
Fuente: Supersociedades - Grupo de Estudios Económicos y Financieros. 

 
  
El 31% de las empresas que reportaron información financiera en los años 
2013-2012 corresponden al sector comercio, seguido del 26,1% por el sector 
construcción y 15,3% con servicios.  
 
Los ingresos operacionales presentaron un leve crecimiento del 0,5% 
pasando de $2.113.552 a $ 2.125.031 millones de pesos, generado 
principalmente por seis empresas del sector constructor dedicados 
especialmente a desarrollar actividades de construcción de vivienda 
residencial.  
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Gráfico No 2 Variación Ingresos (Miles de millones de pesos) 

  
Fuente: Supersociedades - Grupo de Estudios Económicos y Financieros. 

 
Por otro lado, la utilidad neta presentó un incremento del 44,9% .Para el año 
2012, las ganancias fueron $58.577 millones de pesos representados en 157 
empresas mientras que para el 2013 se incrementaron a $92.641 millones 
de pesos constituidos en 150 empresas. En cuanto a las pérdidas pasaron de 
$12.334 a $25.647 millones de pesos y en número de empresas de 19 a 26. 
 
Los activos totales crecieron 11,1% donde se destaca el aumento en la 
cuenta intangible y gastos pagados por anticipado. El pasivo y el patrimonio 
incrementaron en 7,8% y 15% respectivamente. 
 
 

Cuadro No 1. INDICADORES FINANCIEROS 

Márgenes 2012 2013 Var. 

Bruto 16,7% 17,6% 4,9% 

Operacional 4,8% 5,8% 20,6% 

Antes de Impuestos 3,9% 5,5% 38,9% 

Neto 2,2% 3,2% 44,1% 

EBITDA 6,2% 7,3% 18,5% 

Rentabilidad 2012 2013 Var. 

ROA 6,7% 7,3% 9,2% 

ROE (U. Neta) 6,9% 8,6% 25,9% 

ROE (UAI) 12,3% 14,9% 21,4% 

Fuente: Supersociedades - Grupo de Estudios Económicos y Financieros. 
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El margen EBITDA presentó un comportamiento creciente reflejando 
eficiencia de los ingresos por ventas generados pasando del 6,2% para el 
2012 al 7,3% para el 2013. 
  
Los indicadores de rentabilidad arrojan que el ROA presentó un incremento 
del 9,2% explicado por un crecimiento en el margen de utilidad operacional 
del 20,6%, y para el ROE (U.Neta) del 25,9% dado el aumento en el margen 
de utilidad neta del 44,1%. 
 
La rotación de activos presenta un leve aumento pasando de 1.3 para el año 
2012 a 1.4 para el año 2013, evidenciando un mayor uso de los activos que 
las empresas están haciendo para generar ingresos. 
 
Por otro lado, a nivel de apalancamiento se observa una estructura igual 
para los años 2012 y 2013, con una posición de financiamiento a través de 
terceros. 
 
 
Conclusión: 
 
El departamento del Meta presentó un comportamiento positivo entre el año 
2012 y 2013 en sus ingresos e indicadores de rentabilidad principalmente 
por el crecimiento en sus márgenes operacional, antes de impuestos y neta.     
 
 
Anexo: 
 
META 
(Datos en Millones de pesos) 
 

 
 

2012 2013 Var.

Estructura del Balance General             -   

Activo 1.504.043            1.670.323            11,1%

Pasivo 829.313               894.103               7,8%

Patrimonio 674.730               776.220               15,0%
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Rentabilidad       

ROA 6,7% 7,3% 9,2% 

ROE (U. Neta) 6,9% 8,6% 25,9% 

ROE (UAI) 12,3% 14,9% 21,4% 

 
 
 

Estructura del PyG

Ingresos Operacionales 2.113.552            2.125.031            0,5%

Costos de Ventas 1.759.902            1.751.946            -0,5%

Utilidad Bruta 353.650               373.085               5,5%

Gastos de Administración 133.870               126.284               -5,7%

Gastos de Ventas 118.932               124.529               4,7%

Utilidad operacional 100.848               122.272               21,2%

Otros Ingresos 53.487                  67.236                  25,7%

Otros Egresos 71.294                  73.558                  3,2%

Utilidad antes de Impuestos 83.041                  115.950               39,6%

Impuestos de renta 36.798                  48.956                  33,0%

Utilidad neta 46.243                  66.994                  44,9%

Amortizaciones 5.825                    8.901                    52,8%

Deprecaciones 23.383                  23.832                  1,9%

EBITDA 130.057               155.006               19,2%

Margenes 2012 2013 Var.

    Bruto 16,7% 17,6% 4,9%

    Operacional 4,8% 5,8% 20,6%

    Antes de Impuestos 3,9% 5,5% 38,9%

    Neto 2,2% 3,2% 44,1%

   EBITDA 6,2% 7,3% 18,5%

Apalancamiento

    Activo / Patrimonio 2,2                         2,2                         -3,5%

    Pasivo / Patrimonio 1,2                         1,2                         -6,3%

Rotación

    Ventas / Activo 1,4                         1,3                         -9,5%


